69000 Lyon
5 a 10 ans d'expérience
Réf : 2605161914

Ingénieur d'affaires | technico-commercial

Ma recherche

Je recherche tout type de contrat, sur toute la région Auvergne-Rhéne-Alpes, dans le Batiment.

Formations

12/2024 : Bac +5 a EKLYA School of Business
Master de la Performance Marketing et Commerciale

12/2022 : Bac +3 a SUP' Saint[: Thom
Licence de Gestion des Organisations

12/2021 : Bac +2 a Made In Lyon
BTS Comptabilité Gestion

12/2019 : Bac a Lycée Saintel IMarie Lyon
Baccalauréat STMG - Mention Bien

Expériences professionnelles

01/2026 - 12/2032 :

Conseiller municipal chez Mairie De Tassin{llalJdemilJlune sur Tassin[llalldemilllune

Participation aux conseils municipaux, vote des délibérations, implication dans la commission culture,
contribution aux projets locaux et a la vie associative.

01/2023 - 12/2025 :

Ambassadeur Blast Club de Lyon chez Blast Club sur Lyon

Organisation d'évenements networking et afteriworks, accueil de nouveaux membres, animation du réseau
local, contribution au rayonnement de I'écosystéme entrepreneurial.

/-acejour:

Entrepreneur - Prospection BtoB d'une solution tech chez Edichoix sur Lyon

Cofondation d'une solution SaaS de présélection de manuscrits, identification d'un besoin marché, structuration
d'une offre B2B, prospection ciblée, qualification de leads et prise de rendezlvous stratégiques.

/-acejour:

Auteur et éditeur chez Les Larmes Du Molosse sur Lyon

Pilotage complet d'un projet éditorial, conception du produit, commercialisation, développement commercial
aupres de librairies, museées, écoles et entreprises, négociation de partenariats, création d'un réseau de
distribution multiClcanaux, plus de 300 exemplaires diffusés en une saison.

/-acejour:
Assistant Account Manager - Développement commercial BtoB chez Decitre Interactive sur Saint(Ipriest
Prospection commerciale auprés de librairies nationales, qualification, suivi et conversion de leads BtoB,



fidélisation d'un portefeuille clients, analyse de marché et détection d'opportunités de développement.

/-acejour:

Membre - Ecosystéme startups et investissement chez Blast Club

Veille sur I'écosystéme entrepreneurial et les levées de fonds, analyse d'opportunités d'investissement en
capitallIrisque, participation a des événements business et networking, développement de connaissances sur la
croissance des startups.

/-acejour:

Assistant de gestion - Procédure de recouvrement chez Campus Veolia sur Jonage

Contréle et suivi du processus de facturation, analyse des encours clients et de la balance agée, relance des
impayés, application des procédures de recouvrement et suivi administratif.

Centres d'intéréts

Entrepreneuriat, Innovation, Histoire antique, Engagement local, Tennis
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